COMMERCIEEL ADVISEREN

Je wilt commercieel slagvaardiger worden, maar hoe? Een commerciéle aanpak
ontwikkelen, maar wel je eigen stijl behouden? In deze eendaagse training krijg jij
plezier in commercie en samenwerking, wij geven je handvatten om als adviseur een
opdracht gegund te krijgen.

INHOUD VAN DE TRAINING

Bij Commercieel Adviseren gaan advies en
verkoop naadloos in elkaar over. Wij geven je

handvatten voor een klantgerichte benader-
ing met de juiste integriteit en intentie. Je
bent weliswaar leverancier, maar het is ook
van belang serviceverlener te zijn.

ONDERDELEN VAN DE TRAINING

INZICHT IN BOUWEN AAN VERTROUWEN
Bij je potentiéle klant

POSITIONEREN
Van jezelf en je organisatie

EFFECT VAN NON-GRETIGHEID

NIET VERKOPEN
Maar je klant laten kopen

BELANG VAN GOEDE GESPREKSSTRUCTUUR

VOOR WIE? WAAR? KOSTEN?
Professionals die binnen De training kan bij ons De prijs voor deze

hun functie te maken op locatie worden training in-company is
hebben met commercie en gegeven of op jullie op aanvraag, heem

hier slag- vaardiger in wil locatie. hiervoor contact op met
worden. Sjoerd.

VRAGEN?
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BRAVE&BOOST

Bel Sjoerd 06-110 684 53 of stuur een mail naar Sjoerd@brave-boost.nl.




